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Irse a otra ciudad a estudiar, emprender una nueva aventura con tu
pareja, ver como la familia crece, un cambio de estatus, necesitar un lugar
donde escaparse... las razones del deseo de comprarse una casa son
nuMerosas.

Los esparioles queremos tener un hogar en propiedad. Razones culturales y econdomicas

explican una realidad indiscutible en un contexto en el que se produce la recuperacion del
sector inmobiliario.

Pero, ;nos llegan a todos al mismo tiempo esas ganas de poseer una vivienda? ;Ocurre
siempre a la misma edad?

Realmente, no. La compra de "tu casa” es una decision que va ligada a muchas y muy

diferentes circunstancias personales. Jovenes que desean comenzar a construir una vida
independiente de sus familias, parejas que necesitan un espacio mas grande porque tienen
un hijo, personas viviendo de alquiler que quieren dar el salto a ser propietarias, gente que
necesita escaparse al mar o la montana...

Sin embargo y pese a estas diferencias, si existe un perfil medio del comprador en nuestro
pais.

El perfil del comprador en Espana

De acuerdo con el estudio Perfil del comprador de vivienda en Esparia en 2014, elaborado
por Basico Homes, este perfil seria el de una persona de 31 afios, que cuenta con un
presupuesto medio de unos 90.000 euros, y que llaman “formador de hogar” que, de
acuerdo con el informe, seria el grupo mMas numeroso entre los que decidieron adquirir una
casa en 2014, con un 21,8% de las compras registradas.

El sequndo grupo mas activo es el comprador gue busca un lugar fijo donde pasar sus

vacaciones, con un 16,1% de las compras. En este caso, la edad media es de 48 anos, con

una inversion media en la compra de 87.500€ y unas necesidades de financiacion minimas,
ya que solo el 55% de ellos necesita hipoteca, y por una media del 45% del importe del
inmueble.

A estos perfiles le siguen en importancia el ‘reponedor de hogar” (ya posee un hogar en
propiedad y decide cambiar de lugar de residencia o habitar en un hogar de caracteristicas
diferentes), que supuso el 15,6% de las transacciones; el inversor, con un 10,5%; y el
comprador prime, que cuenta con un presupuesto superior a los 250.000 euros y que
representa un 2,4% del total de las viviendas adquiridas.

Y, ;CcOMO es ese espacio para vivir gue buscamaos
los espanoles?

Segun un informe de Sociedad de Tasacion y Planner Exhibitions, los compradores en los
ultimos anos han ido decantandose por viviendas de mayor superficie y, actualmente, el
/5% busca casas de tres 0 mas dormitorios.
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Algo que tambien confirma el estudio elaborado por Planner Exhibitions, basandose en

el perfil del visitante del pasado salon inmobiliario SIMA, y que confirma como mas de la
mitad de los encuestados busca pisos de tres dormitorios, y que el porcentaje de aquellos
gue buscan unifamiliares sigue descendiendo hasta situarse en el 86,5% de los potenciales
compradores.

Si nos referimos al destino de la vivienda adquirida,
de todas las compras registradas en 2014, el 71%
de los demandantes compro una vivienda habitual;
el 17,5% una vacacional y, un 11,5%, un inmueble
CoOmMo inversion.

Distintos perfiles y escenarios pero, todos ellos,
COMO vemaos, con un mismo deseo: adquirir su
propia casa.

Un deseo que se convierte en realidad cada vez mas. Asi lo confirman los ultimos datos del
mercado inmobiliario que muestran como el sector vive un momento muy positivo, en el
gue la demanda de vivienda ha vuelto a crecer al mismo tiempo que lo hace la financiacién

Deseamos una vivienda en propiedad

Pero, ipor qué ese deseo de tener una casa en propiedad? Sin duda, tras él se encuentran
razones culturales: los espafnoles hemos aprendido a considerar la inversion en vivienda
como algo rentable ademas de que consideramos nuestro hogar como un lugar al que
estamos vinculados emocionalmente y, por lo tanto, este lazo es mayor si sabemos que es
nuestro y de nuestra familia.

Pero, ademas, esta aspiracion no entiende de edades. De hecho, los jévenes son una de las
franjas de la poblacién con mayor interés en adquirir una vivienda.

hipotecaria, principalmente por un aumento de confianza de los consumidores en la
evolucion de la economia.

Sequn el informe Situacion Inmobiliaria Espafia, de BBVA Research y el area Real Estate de
BBVA, 2015 ha sido el anio de la recuperacion de la actividad constructora, con una venta
de viviendas superior a las 400.000 unidades.

Una mayor confianza en una evolucion econdomica positiva, el incremento de las
concesiones de credito para la compra de una vivienda (un 68,6% en la tasa interanual),
de los visados de construccion de vivienda nueva (con un incremento del 7,8% en la tasa
intermensual) o el avance registrado del 16,7% interanual en las ventas de suelo urbano...
Son muchos los sintomas de la recuperacion del mercado inmobiliario y muchas las
razones que explicarian esta mejoria.

Eso explica que la compania Via Célere, tras analizar el perfil tipo de sus clientes, concluyera
que el 61,8% de los interesados en adquirir una casa en Espafia son parejas jovenes, en su
mayoria con estudios superiores (un 70%) y con preferencia por los pisos de dos o cuatro
dormitorios.

Si tu también tienes ese deseo, las opciones son muchas. La casa de tus suenos esta
mucho mas cerca de lo que crees.

. El perfil medio del comprador de vivienda es una persona de 31
anos, con un presupuesto medio de unos 90.000 euros.

. EL55,8% de los jévenes que vive de alquiler afirma que preferiria
poder tener una casa propia.
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La decision esta tomada. Vamos a adquirir una vivienda pero... jcual?

La busqueda de la casa perfecta puede ser un arduo trabajo. Eso si, las
opciones para dar con ella han cambiado mucho en los ultimos anos y
hoy Internet y las aplicaciones moviles son grandes aliados para encontrar
la casa de nuestros suenos.

El sector inmobiliario ha iniciado una senda de crecimiento y recuperacion que avalan datos
positivos como los que mostraba el ultimo informe Situacion Inmobiliaria Espana, creado
por BBVA Research y el area Real Estate de BBVA. En éste se indica que el afio 2015 se ha
cerrado con mas de 400.000 viviendas vendidas en nuestro pais, una positiva cifra que en
2016 se espera sea aun mas favorable, consolidandose este crecimiento e impulsando la
demanda residencial.

El informe de BBVA Research incluye otras variables a tener en cuenta y que también
presentan signo positivo: ha aumentado el empleo en el sector de la construccion, la renta
bruta de las familias también ha crecido y se conceden mas hipotecas por parte de las
entidades bancarias. Como vemos, ingredientes economicos y sociales de una receta que
ha permitido la recuperacion del mercado inmobiliario.

Elincremento en la demanda de viviendas y la recuperacion del sector han supuesto
también la creacion de nuevas formulas y canales de busqueda. Internet, aplicaciones
moviles, ferias, agentes especializados... Son multiples las opciones a la hora de iniciar el
reto de encontrar la casa de nuestros suefnos.

La busqueda de casa se puede hacer por muchos
canales

Internet y las tecnhologias maviles de la sociedad hiperconectada en la que vivimos han
dado también lugar a un nuevo perfil, el consumidor social, que demanda poder realizar
practicamente cualquier operacion en cualquier momento y lugar: comprar unas entradas
de cine, acceder a su cuenta bancaria o reservar un billete de avion.

La busqueda de vivienda no escapa a esta tendencia, como muestra un estudio elaborado
por el portal inmobiliario Fotocasa, en el que se sefala que el 50% de los usuarios que busca
actualmente vivienda ya lo hace con su teléfono movil.

De acuerdo con dicho estudio, el ahorro de tiempo es la principal ventaja que sefialan
aguellos que lo hacen desde su teléfono, pero también la comodidad de poder hacerlo
desde cualquier lugar (27%), tener la posibilidad de realizar una seleccion previa sin
necesidad de visitarlas (23%), recibir y revisar alertas sin tener que contar con un ordenador
(20%), guardar las que mas nos gustan o interesan en una lista de Favoritos (12%) o la
facilidad a la hora de contactar rapidamente con el propietario (12%).

Asi, la version movil de portales y webs inmobiliarias junto a las aplicaciones moviles se han
convertido en las opciones mas utilizadas por los usuarios a la hora de buscar una casa.

Lejos quedan los dias de tener que recorrernos las zonas donde queriamos encontrar una
casa, en busca de carteles de "Se vende”.
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Las webs y aplicaciones moviles nos permiten no solo encontrar la casa que buscamos de
forma mas comoda, sino que ademas nos ayudan a encontrarla de forma inmediata. La
geolocalizacidn, las alertas push... nuestro teléefono movil se convierte en practicamente un
agente inmobiliario actualizado al minuto.

Eso si, no podemos olvidar la importancia del factor humano, esencial en una decision tan
iImportante como es la adquisicion de 'tu hogar'.

Muchos son los que prefieren el cara a cara en este proceso. Poder contar con un asesor
inmobiliario, un profesional del sector que nos guie en nuestra busqueda, que nos ayude a
encontrar la casa que queremos...

Y una de las opciones mas novedosas: el personal shopper inmaobiliario, una nueva
profesion surgida en el sector.

Este nuevo profesional buscara la vivienda perfecta para ti visitando los posibles inmuebles
que responden a las caracteristicas que buscas e, incluso, negociando el precio para lograr

ahorro. Una figura muy extendida entre los extranjeros pero que ya utilizan también muchos

espafioles, concretamente el 40% de los que buscan casa.

En nuestro pais ya existen mas de 200 empresas que ofrecen este servicio, cantidad que
segun la Asociacion Espafola de Personal Shopper Inmobiliario (AEPSI) crecera de forma
muy significativa hasta lograr que, en los proximos cinco afios, entre el 20% y el 30% de las
compraventas se hagan con el asesoramiento de un profesional con este perfil.

El cara a cara es también la razon que hace que muchos decidan acudir a ferias y eventos
especializados como Barcelona Meeting Point o el Salon Inmobiliario Internacional de
Madrid (SIMA), los dos eventos inmaobiliarios por excelencia y una muestra también de la
recuperacion del sector.

Ademas de grandes escaparates del mercado inmobiliario, estos foros permiten no solo
ver las promociones mas atractivas del sector, sino hacerlo con la ayuda de asesores
iInmobiliarios que Nos orienten en la busqueda de la casa que queremos.

Opciones para practicamente cualquier gusto y necesidad a la hora de encontrar la vivienda
gue deseas. Tu eliges como llegar a ella.

. EL50% de los usuarios que busca actualmente vivienda ya lo hace
con su teléfono movil.

. Enlos proximos cinco anos, entre el 20% y el 30% de las
compraventas se haran con el asesoramiento de un “personal
shopper inmobiliario”.
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Es un momento decisivo. Por fin has seleccionado varias casas que
encajan con el tipo de hogar que te gustaria tener. Es el momento de
visitarlas, de conocerlas en directo, de pisar sus suelos o, al menos, de
visualizar sus planos e imaginar cOmo seria tu vida en ellas.

Por fin ha llegado el momento de conocer a las candidatas. Y si, la toma de contacto tiene
que ser lo mas completa posible. Hablamos de la que podria ser tu casa y €so No es una
decision que podamos ni debamaos tomar sin mas.

Ya hemos pensado y decidido si queremos una casa unifamiliar, un atico, un primer piso o
un bajo; hemos valorado el barrio; el numero de habitaciones que necesitamos, l0os metros
cuadrados que deseamos...

Es ahora cuando llega el momento de la verdad. De valorar casi con lupa la propia vivienda,

un proceso en el que son varios los consejos que te damos para elegir la mejor.

Asi que, coge papel y lapiz para apuntarlo todo o, incluso, apunta antes las caracteristicas
basicas que tiene que tener para ti tu casa ideal. Un metro para poder medir bien los
espacios y habitaciones, también te sera de utilidad.

Y ahora si... Abre los ojos. Comienza la visita.

Conviene conocer el certificado de eficiencia
energética de la vivienda

En el caso de que hayas decidido adquirir una vivienda de segunda mano, lo principal que
deberas analizar es el propio estado de conservacion tanto del edificio como del inmueble.

Si tienes la opcion, acude a un técnico que la visite también y analice el aislamiento termico
del edificio, ventilacion y climatizacion; y valore hasta qué punto es eficiente desde el punto
de vista energético. Asi podras estimar el consumo de energia. En este sentido conviene
conocer el certificado de eficiencia energético del inmueble, un tramite obligatorio desde
2013 tras la aprobacion del Real Decreto 235/2013, de 5 de abril por el que se aprueba el
procedimiento basico para la certificacion de la eficiencia energética de los edificios.

;Orientacion sur? ;Norte? ;Este? ;Oeste? Si, en tu visita a la posible casa de tus suenos
tambiéen debes utilizar la brujula.

Esta no solo afecta a las horas de sol que tendras en tu vivienda sino también al
gasto energético que asumiras. Apunta: la orientacion de la casa puede suponer un
importantisimo ahorro (hasta del 70%) en nuestro hogar.

Y, por ultimo, ;por qué no visitas el inmueble a distintas horas del dia? Ademas de confirmar,
por ejemplo, si es luminosa u oscura, es una forma de descubrir si es ruidosa en distintos
momentos del dia, qué actividad tienen los vecinos y si esta actividad es molesta o como
cambia el barrio a lo largo del dia.
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El entorno

Ademas del edificio y la vivienda en si, ya sea de segunda mano o de nueva construccion,
un aspecto esencial y que hay que examinar en esa visita es el entorno.

Segun nuestras necesidades, es importante conocer con qué infraestructuras cuenta el
barrio: colegios —si tenemos hijos en edad escolar-, instalaciones deportivas, hospitales,
centros comerciales, supermercados, espacios verdes, transporte publico, etcétera.

El calculo de la distancia y el tiempo de desplazamiento que hay desde la casa hasta
nuestro puesto de trabajo o cualquier otro lugar al que normalmente nos desplacemos,

puede ser un factor relevante en nuestra decision. De hecho, el 73% de los esparioles
valora en primer lugar la ubicacién a la hora de elegir una casa y el 39,8% la cercania de

ésta a su lugar de trabajo.

Y no solo debemos analizar lo que vemos o existe en
la actualidad. Al elegir una vivienda, también tenemos
que pensar en manana, intentando informarnos de
posibles proyectos urbanisticos que vayan a realizarse
en la zona, aperturas de comercios planificadas,
perspectivas de crecimiento, etcétera.

Todo esto podria afectar a la revalorizacion del
inmueble o, por el contrario, devaluarlo pero, sobre
todo, podria incidir en nuestra calidad de vida.

Estamos a punto de tomar una gran decision asi que aprovecha tu visita a la que podria ser
la casa elegida y... ya sabes, examinala con lupa.

. El73% de los espanoles valora en primer lugar la ubicacién a la
hora de elegir una casa y el 39,8% la cercania de ésta a su lugar de
trabajo.

Por fin has encontrado la casa que buscabas. Es el momento de
formalizar la compra y conseguir que por fin pase a ser de tu propiedad.
Parece el momento mas sencillo de todo el proceso pero no es asi.
Comienza una nueva etapa en la que, ademas de asegurarte de que
realmente puedes comprar la vivienda y que ésta responde a lo que crees
y quieres, deberas formalizar el contrato de adquisicion y algun que otro
tramite mas. Descubre qué pasos hay que dar.

Comprar una vivienda es una decision importante. No es solo una decision racional sino
tambien emocional; la adquisicion de una casa es un proceso en el gue son muchos los
aspectos que hay que tener en cuenta.

Ya has encontrado la que buscabas. Esta en la zona que querias, tiene las dimensiones
deseadas, responde a las caracteristicas que esperabas pero, ;puedes realmente adquirirla?
Lo cierto es gque muchas veces esta es la ultima pregunta que nos hacemos cuando deberia
ser la primera.

Para adquirir una vivienda es necesario hacerse (y responder) algunas preguntas: quée
presupuesto tenemos, qué situacion laboral, qué avales o garantias pueden exigirme...
Hay que tener en cuenta que, ademas del precio fijado por el inmueble, tendremos que
tener previstos algunos gastos mas de tramitacién (en torno al 10-15% del precio de la
vivienda), como los de notaria, registro de la propiedad, gestoria, impuestos...

Y, cOmo no, prestaremos especial atencion al contrato de compraventa que te
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recomendamos elabores con la ayuda de un abogado, asesor o agencia inmobiliaria. En él Sin embargo, en el caso de las viviendas de segunda mano no se aplica el IVA (a fecha de

deberan establecerse, por escrito, desde la forma de pago o los plazos para realizarlo como, hoy, marzo de 2016), pero si el Impuesto de Transmisiones Patrimoniales (modalidad de
por ejemplo, que elementos del inmueble son objeto del contrato de compra (vivienda con TPO), cuyo tipo impositivo dependera de la comunidad auténoma correspondiente y puede
O sin mobiliario, plaza de garaje, trastero...), entre otros aspectos. ir del 6% al 8% del precio de la vivienda.

Consequir un préstamo hipotecario

Una vez hechos nuestros calculos y si no disponemos del total del precio al que tenemos
que hacer frente, llega la hora de buscar financiacion.

La opcion mas comun es solicitar un préstamo hipotecario. Basicamente, existen tres tipos
de préstamos hipotecarios que podras decidir buscar con tu entidad bancaria:

En el caso de una vivienda en construccion, tendremaos que tener en cuenta otro tipo de
caracteristicas del inmueble ya que estamos adquiriendo algo antes de que se construya o
durante su construccion y, por ello precisamente, es también esencial contar con toda la
informacion relativa a la vivienda.

Generalmente este tipo de viviendas se compra directamente a la promotora que construye
el inmueble y se suelen acordar unos pagos que suelen llegar hasta el 30% del precio total
de la vivienda antes de que nos la entreguen en concepto de pago a cuenta.

Esta compra "a futuro” requerira que la empresa promotora garantice las cantidades
entregadas a cuenta y toda la documentacion de la promocion en curso: licencia de

_ “ . _ « Atipo fijo: la cuota mensual del préestamo se mantiene siempre porque el tipo de interées
construccion, planos de la vivienda, zonas comunes, memoria de calidades, etc.

no varia.
Ten en cuenta ademas que sera distinto el tipo de gravamen que te aplicaran segun tu « Atipo variable: compuesto por el valor del indice de referencia mas un diferencial fijo.
compra sea la de una vivienda nueva (primera transmision) o de segunda mano (segunda El importe de la cuota se actualiza en cada revision al valor del indice de referencia. Las
transmision). revisiones mas comunes son las anuales o semestrales y la referencia mas habitual es el
Furibor.

En Espana, la compra de viviendas nuevas esta sujeta al IVA reducido del 10% en el caso
de viviendas libres, o un IVA superreducido del 4% en viviendas de proteccion oficial de
régimen especial. También existe el acto juridico documentado, un gravamen gue también
habra que tener en cuenta si es el caso.

« A tipo mixto: una combinacion de las dos anteriores: una parte del préstamo con un tipo
de interés fijo y otra parte con interés variable.

« Deja que un profesional te asesore y valora bien cual es la opcion que mas te conviene.
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Existen contratos previos a la escritura

Es el momento de comenzar con los tramites que realmente formalizaran que eres el
propietario de tu nueva casa.

Cabe la posibilidad de firmar un contrato previo a la escritura de compraventa (arras,
reserva, contrato privado de compraventa, etcétera) donde poner de manifiesto la voluntad
de vender por parte del propietario y de comprar por parte del comprador. Lo habitual en
este caso sera que la parte interesada debe adelantar una parte del precio del inmueble a
cuenta de la operacion (por lo general en torno al 10% del precio total).

Llega el momento de formalizar la venta y, en su caso, el préstamo hipotecario ante el
notario, que dara fe de toda la transaccion.

Ademas de constatar que todo es correcto (datos de la vivienda, personas que intervienen
en la operacion, etcétera), el notario es el encargado de redactar la/s escrituras: de la
hipoteca (con todas las condiciones) y de compraventa de la casa, siendo imprescindible la
iInscripcion de la hipoteca en el Registro de la Propiedad.

Tan solo nos quedara firmar las escrituras y sera un hecho. Acabamos de convertirnos en
propietarios de una casa, de un hogar. ks el inicio de una nueva historia de la que tu tienes

la llave.

. Ademas del precio fijado por el inmueble, tendremos que tener
previstos algunos gastos mas de tramitacién (en torno al 10/15%
del precio de la vivienda).

. Existen tres tipos de préstamos hipotecarios: a tipo fijo, variable o
mixto. Valora qué opcion es la gue mas te conviene.

La forma mas habitual de hacer frente al pago de nuestra nueva vivienda
es solicitando una hipoteca a nuestra entidad bancaria. ;Pero, qué hace
falta para acceder a una y quée condiciones son mas favorables para
contratarla?

Una vez que hemos tomado la decision de comprarnos una casa, surgen nuevas dudas:
;Como financio mi vivienda? ;Qué aspectos debo tener en cuenta? jMe concederan la
hipoteca?

De acuerdo con el ultimo dato ofrecido por el Instituto Nacional de Estadistica (INE),
durante el mes de noviembre de 2015 se concedieron 19.247 préstamos hipotecarios para
la compra de vivienda en Espana, lo que supone un aumento del 16,4% con respecto al
mismo mes del ano anterior.

La tendencia alcista de este ultimo ano, hace que muchos se planteen si es el momento
de adquirir una vivienda vy, por tanto, en la mayoria de los casos, de solicitar un préstamo
hipotecario. En este punto hay que tener en cuenta la cantidad de dinero con que cuenta
el cliente y el porcentaje de financiacion maximo que ofrecen los bancos, que no suele
superar el 80% del valor de tasacion.

A la hora de decidir la formula de financiacion es importante decantarse por una entidad
gue no solo ofrezca las mejores condiciones, sino que tambiéen aporte confilanza y un trato
profesional y personalizado. Por otra parte, también es recomendable conocer si se trata de
una vivienda nueva o de segunda mano, o si sera la vivienda habitual o segunda residencia,
puesto que las condiciones y los gastos asociados a la compra variaran en cada caso.


https://blog.anida.es/asi-se-formaliza-un-contrato-de-arras-para-comprar-una-vivienda/?utm_source=ebookvivienda&utm_medium=ebook&utm_campaign=cap4
https://www.youtube.com/watch?v=x7HYkO28U2s
https://www.youtube.com/watch?v=x7HYkO28U2s
https://www.bbva.es/particulares/hipotecas-prestamos/hipotecas/index.jsp?psm=psm-201602-anida-ebook-qfinanciacionhipoteca

Al solicitar un prestamo hipotecario, la entidad bancaria tendra en cuenta dos aspectos
basicos: nuestra solvencia economica vy, en razon de ésta y del valor de tasacion de la
vivienda, el importe del mismo.

Para su concesion, la entidad bancaria realizara un informe exhaustivo de la situacion
economica de la persona que solicita el préestamo. Solo asi podra conocer su capacidad de
pago, personalizando la hipoteca a favor de ambas partes.

Valoracion de las condiciones

Para tomar la decision, habra que fijarse principalmente en el tipo de interés, es decir, el
precio que cobra la entidad de credito por prestar el dinero. Este puede ser fijo o variable.

Si es fijo, modalidad poco frecuente en
Espana, el cliente mantendra su cuota
Inalterable durante los anos de vida de su
hipoteca. Por el contrario, si es de tipo
variable, el interés se ira modificando segun
las condiciones pactadas con el banco y, casi
siempre, en funcion de un indice establecido
como referencia. A este indice (normalmente,
el Euribor), se le suma un diferencial, que varia
segun la entidad. BBVA ofrece hasta finales de
marzo una de las hipotecas mas competitivas,
con intereses de Euribor + 1,25%, acercando
asi a sus clientes una solucion pensada para
facilitar la compra de su vivienda.

El importe del préstamo acordado y los intereses resultantes afectaran a la cuota, que es la
cantidad a pagar periodicamente para cancelar la deuda. Dicha cifra no debe suponer una
carga excesiva en relacion con los ingresos netos del cliente, teniendo en cuenta el resto de
gastos a los que tiene que hacer frente.

De todas formas, a la hora de eleqgir la cuota a pagar, conviene saber que alargar mucho la
vida del préstamo supondra un mayor pago de intereses. Por o tanto, se ha de encontrar
un equilibrio entre la duracion de la hipoteca y el importe de las cuotas que, en ningun

caso deben implicar una carga financiera mensual superior al 30% de los ingresos, segun la
opinion de los expertos.

Para tener un calculo aproximado, BBVA pone a disposicion en su pagina web un simulador
que permite estimar la cuantia total de la compra de la futura vivienda, incluyendo los gastos
anejos, que suelen representar un 10% adicional sobre el precio de la vivienda.

Antes de firmar la hipoteca el cliente debera tener en cuenta otros gastos asociados a la
concesion del crédito hipotecario. En el caso de las entidades bancarias, muchas cobran
comision de apertura del préstamo, aunqgue las ofertas mas competitivas han eliminado este
gasto, como es el caso de las hipotecas que BBVA ofrece.

Por ejemplo, en la actualidad, si una pareja de 30 anos, con UNOS INgresos conjuntos de
2.000¢€, decide comprar una vivienda nueva para uso habitual valorada en 150.000 euros,
la cuota mensual ideal rondaria los 400€ (estos son datos aproximados que no implican la
concesion del préstamo, que queda sujeto a estudio y aceptacion, en cada caso, por parte
de la entidad financiera). Estos datos, extraidos del simulador de hipotecas de BBVA, parten
del capital concedido (no superior al 80% del valor de tasacion), con un interés variable, y a
un plazo de 30 anos.

A priori puede parecer un proceso largo y tedioso, sin embargo, todos y cada uno de los
pasos son importantes para poder disfrutar de la vivienda de sus suefos con la sequridad de
haber tomado la mejor decision, y recuerde: la financiacion es cosa de BBVA.

BBVA apuesta por el disefio de productos y servicios hipotecarios que se ajustan a la
necesidad particular de cada cliente. De esta manera, puede acudir a su persona de
confianza en la entidad para que le guie y le asesore acerca de las mejores condiciones
segun su situacion. En este momento, su asesor financiero analizara sus iNgresos,
patrimonio, gastos y otros creditos que pueda tener concedidos y le recomendara la
férmula de financiacidon que mas le conviene.

En cualquiera de las mas de 3.000 oficinas que conforman la red de BBVA podra conocer
qué hipoteca se adapta mas a su situacion y a la vivienda elegida.


https://www.bbva.es/particulares/hipotecas-prestamos/hipotecas/index.jsp?psm=psm-201602-anida-ebook-qfinanciacionhipoteca
https://www.bbva.es/particulares/hipotecas-prestamos/hipotecas/index.jsp?psm=psm-201602-anida-ebook-qfinanciacionhipoteca
http://www.bbvavivienda.com/es/?utm_source=ebookvivienda&utm_medium=ebook&utm_campaign=cap5
https://www.bbva.es/particulares/hipotecas-prestamos/hipotecas/simulador-hipoteca.jsp?psm=psm-201602-anida-ebook-qfinanciacionhipoteca
https://www.bbva.es/particulares/hipotecas-prestamos/hipotecas/index.jsp?psm=psm-201602-anida-ebook-qfinanciacionhipoteca
https://www.bbva.es/particulares/hipotecas-prestamos/hipotecas/index.jsp?psm=psm-201602-anida-ebook-qfinanciacionhipoteca
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