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Las herramientas
tecnoldgicas facilitan las
transacciones y van de la
mano con los asesores

]

HELENA VERRON*
economia@elfinanciero.com.mx

Para los propietarios, vender o
rentar una propiedad va mas alla
de la simple transaccién; es la ad-
ministraciéon de un inmueble que
representasubienestareconémicoy
familiar. Hoy en dia, quienes buscan
comprar ovender principalmente
optan porlarapidez, el mejor precio

de los potenciales compradores.
Esta transparencia se ha converti-
do en un requisito indispensable
para tomar decisiones informadas
y proteger el valor del patrimonio.

Datosrecientes de la Asociacion
Mexicana de Profesionales Inmo-
biliarios avalan esta tendencia:
mas del 70% de los propietarios
prefieren trabajar con asesores
que respaldan su gestién con da-
tos digitales sobre el desempefio
dela promoci6n, como el alcance
en redes sociales o comparativos
de precios. Es decir, actualmente
la confianza se mide, y eso cambia
la dinamica habitual entre asesor

posibley, sobre todo, confianzaen y propietario.
el proceso. Y esa i yanode- Ademds, la d
pende tini delaexperiencia nar’ iedadeshaevolucio-
del asesor inmobiliario, sino que  nadonotablemente. Yano
se fund, aenla tr: - essufici con colocar
cia que ofrecen las herramientas  unanuncio enun portal
tecnoldgicas. inmobiliario. Ladifusién
La tecnologfa permite mostrar ~ debe incluir redes

con datos concretos el avance en ~ sociales segmen-
laventaorentadeunapropiedad. tadas, alianzas /
Enlugar de promesas vagassobre  concomunidades LY
“contactos i dos” 0 “amplia i yes- g

d de difusién”, ahorase trategias q plic
estudios de mercado concompara- el alcance sin comprome-

tivos reales, estadisticas detalla-
das deleads y visitas, yreportes en
tiempo real del comportamiento

terlaprivacidad del duefio. Eluso
de fotografias de alta calidad que
resguardan laintimidad del inmue-

—

ble, junto con visitas controladas
a perfiles previamente filtrados y
validacion rigurosa de la solven-
cia de los interesados, se vuelven
indispensables para evitar un frau-
deinmobiliario enlamedida delo
posible.
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sos claros: Laimprovisacién puede
salir cara. Asegtrate de que cada
paso estérespaldado por profesio-
nales y herramientas confiables.

* Mide resultados, no promesas:
Laconfianza hoy se construye con
métricas, no con discursos.

En I ios

deben asumir un rol més activo y
estratégico. Aqui algunas recomen-
daciones clave para quienes desean
gestionar su patrimonio inmobi-
liario con inteligencia financiera:

En conclusién, para los duefios
deviviendas, la gestion de su patri-
monio noadmite improvisaciones;
requiere procesos claros, acompa-
fiamiento profesional, ademés del

ial digital.

* Exige transparencia respalda-
dapor datos: Evaltia el desempefio
de tu promocién como lo harias
con cualquier inversién. ¢ Cudn-
tos interesados reales?, ¢ cudl fue
elretorno?, ;c6mo se comporta el
mercado en tuzona?

* Promociona con estrategia, no
conimprovisacién: Ladifusion bien
disenada acelera la venta o renta,
reduce riesgos de fraude y evita
periodos prolongados sin ingresos.

* Elige asesores que combinen
tecnologiay cercania: Unbuenase-
sores tu aliado para
proteger el valor
de tu propiedad y
evitar decisiones
apresuradas que
comprometan tu
patrimonio.

* Protege tu in-
version con proce-
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@ Busca recorridos virtuales de la
propiedad,

@ Pregunta al asesor si utiiza bases
dedatose |

PLANEACION

Durante
El Buen
Fin evita
deudas
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Ante unodelos periodos de con-
sumo mas intensos del afio, Au-
rora Geitel Salgado, directora de
Educacién Financiera de BBVA
México, llamé alos consumido-
res a establecer una estrategia
clara antes de aprovechar las
ofertas de El Buen Fin, con el
fin de evi deud

® Puedes acudir a plataforma:
especializadas.

El mal necesario que protege tu patrimonio

na cobertura esencial
l l dentro de las finanzas
personales son los se-
guros de gastos médicos mayores
(SGMM).

Prescindir de esta proteccion
parece una decisién simple, pero
resulta peligrosa. El sistema
ptiblico de salud presenta
deficiencias notorias: hospitales
saturados y frecuentes carencias
de medicamentos. Vivir sin cob-
ertura implica un riesgo para el
bienestar y una amenaza directa
al patrimonio familiar.

La atencién médica privada
se ha vuelto inalcanzable para
lamayorfa. Un procedimiento
complejo puede costar millones
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de pesos y cuando un ser querido
enfrenta un padecimiento grave,
elimpulso de salvarlo conduce
con frecuencia a agotar los ahor-
ros o endeudarse.

En los tltimos afios, las pri-
mas de los SGMM han aumen-
tado hasta 70 por ciento, bajo el
pretexto del encarecimiento de
hospitales y medicamentos, asi
como al avance de la edad del
asegurado. Sin embargo, junto
con los precios, también se ha
deteriorado el servicio.

Ante este panorama, si se
tiene la capacidad econémica,
sigue siendo recomendable
contratar un SGMM con una
empresa seria y con trayectoria,

aungue eso no garantice eficien-
cia. Adquirirlo en la juventud
reduce el costo y considera que
las enfermedades no distinguen
edades; incluso, conviene que
los padres apoyen a sus hijos en
este tema, pues en una emergen-
cia serfan ellos quienes podrian
asumir el gasto.

Empero llegard un punto en
que mantenerla sea impagable,
por lo que resulta prudente
ajustar condiciones, como elevar
el deducible o el coaseguro,

o elegir un nivel hospitalario
menor. Sin embargo, quedarse
sin cobertura implica un riesgo
elevado tanto para la salud como
para las finanzas personales.
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‘mantener estabilidad financiera.
“Casi la mitad de la pobla-
cién adulta, el 48.4 por ciento,
vive con mucha preocupacién
constante de que sus deudas se
acumulen”, recordé con base en
laEncuesta Nacional de Inclu-
sién Financiera (ENSAFI) 2023,
al subrayar que comprar con
planeaci6n y disciplina puede
marcar ladiferencia entre tran-
quilidad y estrés financiero.
Explicé que el primer pasoes
planear con anticipacién: anali-
zarsilacompra esrealmente ne-
cesaria, comparar precios entre
tiendas fisicas y enlineay elegir
lo que se ajuste al presupuesto.
Laexpertarecomendd aplicar
laregladel 30 por ciento, parano
destinar mas de ese porcentaje de
los ingresos al pago de deudas.
También aconsejé preferir los
Ppagos ameses sin intereses para
mantener liquidez y usar tarjetas
digitales para prevenir fraudes.

Elseguro debe reservarse
para enfermedades o accidentes
de alto costo. Los gastos meno-
res, por debajo del deducible,
conviene cubrirlos con recursos
propios. Esto exige mantener
un fondo de contingencia para
salud, sobre todo si hay anteced-
entes de enfermedad.

Finalmente, hay que defender
los derechos del asegurado.

Las aseguradoras se han
convertido en un mal necesario.
Aun asi, mds que resignarse, lo
sensato es aprender a convivir
con ellas desde la informacién,
la prevision y la exigencia.

¢Cémo te va con tus SGMM?
Coméntame en LinkedIn,
Instagram, o Xy sigueme en el
podcast “Dinero y Felicidad”, en
Spotify, Apple Podcast, entre
otros



